


BUS SHELTERs
@ATHLETIC sTORES



…το τελευταίο διαφημιστικό 
 μέσο που είδαν

ΟΟΗ TIPS

1 στους 2 περίπου (45%) εκτέθηκε 
σε κάποιο διαφημιστικό μέσο

OutSmart, The Customer Journey Study, UK 2018  
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30’ πριν 
την αγορά…



ΠΡΟΪΟΝΤΙΚΑ ΧαρακτηριστικA

Προέκταση της βιτρίνας πώλησης – point of sales  
των προϊόντων σας σε στοχευμένο κοινό 

ΤΙ ΚΕΡΔΙΖΕΤΕ

Recall του διαφημιζόμενου μηνύματος με συνέπεια, 
επανάληψη

Ταυτόχρονη κάλυψη στοχευμένου κοινού που μπαίνει στα 
καταστήματα αθλητικών ειδών σε διαφορετικές περιοχές 
και σε καθημερινή βάση

Αύξηση του Brand Awareness και του Visibility του 
διαφημιζόμενου προϊόντος

Το απόλυτα στοχευμένο  εργαλείο για αύξηση πωλήσεων  
στην κατηγορία αθλητικών προϊόντων / ισοτονικών ποτών 
/ βιταμινών / φαρμακευτικών σκευασμάτων / Ιατρικών 
επιθεμάτων  με επιλεγμένο θεσολόγιο περιμετρικά & έξω 
από τις πιο γνωστές αλυσίδες πώλησης αθλητικών ειδών  
Nike, Admiral , Adidas, Under Armour, Footlocker, Zack-
ret Stores, Heaven Of Brands, Intersport, Reebok, Puma, 
Asics, Saucony, Cosmossport

24ωρη προβολή του προϊόντος που είναι 
unskippable & unblocked για 14 ημέρες

Απόλυτη στόχευση αθλητικού κοινού δίπλα στο φυσικό 
σημείο πώλησης αθλητικών προϊόντων

Παρακίνηση  αναζήτησης και αγοράς του προϊόντος σας  
On Line αλλά και στο φυσικό κατάστημα  - (παγκοσμίως 1 
στους 4 χρήστες κινητών συσκευών έχει αναζητήσει on line  
κάτι που είδε στο ΟΟΗ)



ποιοι τα επισκέπτονται

52%

48%

Γυναίκες

Άνδρες
53% είναι γονείς

46,3% είναι ηλικίας 25-54

48,9% είναι ηλικίας 16-24

62,4% έχουν 
μέση & ανώτερη 
μόρφωση

πόσες φορές το επισκέπτονται

1 φορΑ τον μήνα

Δημογραφικά στοιχεία & 
συχνότητα επισκέψεων

65,8% ανήκουν στη μέση 
ανώτερη κοινωνικοοικονομική 
τάξη

Πηγή: Truberries Απρίλιος 2020



ΕΥΧΑΡΙΣΤΟΥΜΕ ΠΟΛΥ!

tel: 210 26 48 300

politisoutofhome.com


